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Resumen

Este articulo analiza y compara las relaciones intersec-
toriales de las estructuras de produccién total y doméstica de
México de 2003 y 2013, y muestra el efecto de la penetracién
de las importaciones intermedias en los vinculos de produc-
cién de la estructura doméstica, asi como la dependencia
sectorial a las importaciones intermedias. Con ese fin, a
partir de las matrices de insumo-producto, se utilizaron los
métodos de matrices del producto multiplicador (MPM) y
de extraccién hipotética (MEH). Los resultados indican la
existencia de dos estructuras de produccién distintas, ade-
mas de la desarticulacién de algunos sectores, sobre todo
industriales, con las actividades domésticas de produccion.
Se identifican sectores altamente dependientes de las impor-
taciones intermedias y otros con mayor capacidad de arrastre
y de generacién de valor doméstico.

Palabras clave: estructura productiva total y do-
méstica, importaciones intermedias, matriz del producto
multiplicador, método de extraccién hipotética.
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Mexico: Productive Structure and
Intermediate Import Penetration,
2003 and 2013

Abstract

This paper examines and compares the intersectoral
relationships of the total and domestic production structures in
Mexico in 2003 and 2013, and shows the effect of intermediate
import penetration on production linkages among domestic
sectors, sectorial dependency on intermediate imports. To
this end, based on input-output matrices, the multiplier pro-
duct matrix (MPM) and the hypothetical extraction method
(HEM) were utilized. The results suggest the existence of two
different production structures, in addition to the disarticula-
tion of some sectors (especially industrial ones), with regard
to domestic production activities. There are sectors that are
highly dependent on intermediate imports and others with
greater knock-on capacity and generation of domestic value.

Keywords: Total and domestic production structure,
intermediate imports, multiplier product matrix, hypothetical
extraction method.
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México: estructura productiva y penetracién de las importaciones intermedias, 2003 y 2013

INTRODUCCION

La organizacion de la produccion mundial de bienes y servicios ha cambiado dras-
ticamente en los ultimos afios. En la actualidad, gracias al avance en las tecnologias
de la informacion y las comunicaciones, y a la caida de los costos de transporte,
los procesos de produccidn se dividen en varios segmentos y entre paises segin
la especializacion y eficiencia productiva de cada uno (Inomata, 2017; Taglioni y
Winkler, 2016).

De acuerdo con Yeats (1998), hay un creciente reparto de las actividades de
produccién en el Aambito mundial, y las industrias de cada pais se vuelven progresi-
vamente dependientes de proveedores de insumos de otros paises. Diversos trabajos
sugieren que el comercio de bienes intermedios ha cobrado relevancia en el comercio
mundial y que la participacion de las importaciones intermedias en las compras
totales de insumos para la producciéon aumentd notablemente, sobre todo en acti-
vidades manufactureras (Feenstra y Hanson, 1996; Campa y Goldberg, 1997). Esta
tendencia sugiere una fuerte segmentacion de la produccion (Jones y Kierzkowski,
1990; Baldwin, 2006) y la conformacién de cadenas globales de produccién (Gereffi,
Humphrey y Sturgeon, 2005), de manera que los paises se especializan y ganan
eficiencia en aquellos segmentos de la produccidn en los que poseen algtn tipo de
ventaja (Gereffi y Fernandez, 2016).

Para Feenstra y Hanson (1996), las fases de la produccién como disefio y de-
sarrollo del producto se ubican en paises desarrollados, debido a los requerimientos
de empleo calificado, mientras que la producciéon de componentes, que requiere de
técnicos calificados y el ensamble de productos —lo que generalmente demanda
trabajadores con habilidades rudimentarias—, suele ubicarse en paises en desarro-
llo. Seguin Yeats (1998), desde los afios setenta se han relocalizado las actividades
de ensamble de paises desarrollados como Alemania y Estados Unidos en paises en
desarrollo como China y México. En esta logica, la localizacién y relocalizacion de
segmentos de la produccion puede alterar la estructura productiva de los paises a
medida que su participacién en las cadenas globales de produccién aumenta. Ahora
la produccién se concentra solo en algunas fases de producciéon de determinados
bienes, y esto supone mayor demanda de insumos intermedios provenientes de
otros paises.

El incremento de las importaciones intermedias para la produccién sugiere,
por un lado, la ruptura de vinculos importantes entre industrias en el interior de
los paises y, por otro, la creacion de nuevos vinculos con industrias de otros paises.
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Para el caso de México, hay evidencia que sugiere que con la apertura comercial se
han fracturado cadenas de produccion domésticas (Moreno-Brid, 1999). De hecho,
diversos trabajos analizan el efecto de la apertura comercial en el crecimiento eco-
némico de México y atribuyen a la ruptura de encadenamientos productivos y a la
penetracion de importaciones intermedias la baja capacidad de arrastre de sectores
manufactureros importantes (Blecker, 2006, 2009).

Resultados muy similares se encuentran en estudios sobre el nivel de empleo.
Ruiz-Napoles (2004) ofrecen evidencia de que la apertura comercial en México
no ha tenido los efectos esperados sobre el empleo, debido al incremento de las
importaciones intermedias y a la fractura de encadenamientos productivos en el
interior de la economia mexicana. Por su parte, Fujii-Gambero y Cervantes (2010)
sostienen que la apertura comercial ha generado empleo solo en algunas ramas de la
manufactura, especialmente en las maquiladoras de exportacidn, que estan ligadas
a las cadenas globales de produccion. Sin embargo, no hay evidencia, por sector de
actividad econdmica, sobre como la penetracion de las importaciones intermedias
ha afectado a la estructura de produccion nacional, ni sobre la identificacidn de los
sectores altamente dependientes de las importaciones intermedias. El analisis de
este tema es relevante para el disefio de una politica econdmica e industrial basada
en las caracteristicas de la estructura productiva.

Por consiguiente, el objetivo de este trabajo es analizar los cambios en la
estructura productiva de México, las transformaciones en los vinculos y encade-
namientos intersectoriales ocasionados por la penetracion de las importaciones
intermedias en los afios 2003 y 2013, e identificar la dependencia sectorial a las
importaciones intermedias. Para cumplir con el objetivo planteado, se utilizan
las matrices de insumo-producto totales y domésticas de 2003 y 2013. Se calculan
las matrices del producto multiplicador (MPM) para analizar la intensidad de los
flujos intermedios entre sectores de la estructura doméstica y total, destacando la
importancia que han cobrado las importaciones intermedias. Ademas, se utiliza
el método de extraccién hipotética (MEH) para identificar los sectores con mayor
dependencia a las importaciones intermedias.

El resto del articulo se desarrolla de la siguiente manera: en la segunda
seccion se revisan algunos datos sobre la estructura productiva en México y las
importaciones intermedias de los dltimos afos. En la tercera seccion se describe la
metodologia de matrices del producto multiplicador (MPM) y de extraccion hipoté-
tica utilizada para conocer el efecto de la penetracién de importaciones intermedias.
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En la cuarta se presentan y analizan los resultados obtenidos. Por ultimo, se pre-
sentan las conclusiones.

PRODUCCION EN MEXICO E IMPORTACIONES
INTERMEDIAS

Aligual que otras economias, histéricamente México ha experimentado un crecimien-
to econoémico irregular resultado de diversos eventos nacionales e internacionales
que han ocasionado una transformacion de su estructura productiva y econémica
(Sanchez-Juarez y Moreno-Brid, 2016). En los ultimos veinte afios, México registrd
un crecimiento econémico promedio anual del 2,3%, caracterizado por una estruc-
tura en la que predominan las actividades terciarias. Sin embargo, el crecimiento
de su economia ha estado acompafiado de un incremento en la participacion de los
servicios, asociado a una reduccién en la participacion de la produccién secunda-
ria, en especifico, de la mineria y la industria manufacturera (Instituto Nacional de
Estadistica y Geografia [INEGI], 2020).

Por su parte, la informacién de la produccidn total, desagregada en 28 sectores
de actividad (Figura 1), sugiere que del 2003 al 2013 los sectores que ganaron rele-
vancia por su participacion en la produccion total son: equipo de transporte (s18),
comercio (s20), informacién en medios masivos (s22), servicios financieros (s23) y
servicios inmobiliarios (s24). Sin embargo, los sectores que perdieron participacion
son: mineria (s2), industria quimica (s10), metalicas basicas (s13), equipo de com-
puto y comunicacion (s16), educacién, salud y asistencia social (s26), alojamiento,
alimentos y otros (s27), gobierno y otros (s28).

Estos cambios sugieren, por un lado, el crecimiento del sector automotriz
(s18) en México y la importancia que han cobrado el comercio (s20), el sector de la
informacidn en medios electrénicos (s22) y los servicios financieros (s23); y, por
otro, deja ver que actividades importantes de la industria de la transformacion han
crecido a tasas inferiores que el producto total, como la minera (s2), la industria
metalica basica (s13) y la quimica (s10).

Asimismo, la informacién sobre comercio internacional sugiere que el grado
de apertura comercial de la economia mexicana incrementé notablemente en lo que
va del siglo XXI: en el 2000 el comercio total como porcentaje del PIB fue del 52%
y para el 2019 ascendié al 78% (Banco Mundial, 2020). Por su parte, la estructura
de las exportaciones se ha mantenido relativamente constante: cerca del 89% de
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Figura 1.
Meéxico: estructura de la produccién en 28 sectores, 2003y 2013
(participacién porcentual)
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Fuente: elaboracién de la autora con datos de las matrices de insumo-producto (INEGI, 2003, 2013).

las exportaciones mexicanas son manufactureras, 6% son petroleras y solo el 3%
y el 1% son agropecuarias y extractivas, respectivamente. En lo concerniente a las
importaciones totales, alrededor del 70% son bienes de uso intermedio, y el restante
30% se reparte entre las importaciones petroleras, de consumo final y de capital
(Banxico, 2020).

De acuerdo con Hummels, Ishii y Yi (2001), la proporcién de insumos in-
termedios importados utilizados directa e indirectamente! para la produccion

1 El uso indirecto de insumos intermedios importados se refiere a que los insumos importados pueden ser uti-
lizados en un sector cuyo producto se usa para la produccién de un segundo y después tercer producto que
eventualmente es incorporado en un bien de exportacién. El uso directo se refiere a que los insumos importados
son incorporados desde la primera fase en un bien de exportacién.
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de un bien de exportacion es un indicador de la inserciéon de un pais en las cade-
nas internacionales de produccion, y lleva por nombre especializacion vertical.?
LaFigura 2 muestra este indicador como porcentaje de las exportaciones totales paralos
28 sectores en México.

Figura 2.

Meéxico: contenido de insumos intermedios importados en las exportaciones,
2003y 2013 (porcentaje de las exportaciones)
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Fuente: estimacién de la autora con datos de las matrices de insumo-producto (INEGI, 2003, 2013).

Al comparar el indicador del 2003 y el 2013, se observa que la mayoria de los
sectores productivos en México mostraron una tendencia a utilizar cada vez mas
insumos importados en la produccién y exportaciéon de bienes, con excepcion de
estos sectores: textiles, prendas de vestir y cuero (s6), accesorios y aparatos eléc-
tricos (s17), comercio (s20) y servicios profesionales (s25). En el ambito nacional,
este indicador asciende al 38%, lo que significa que las exportaciones totales tienen

2 El indicador de especializacién vertical VS, que recoge los insumos intermedios importados utilizados directa e
indirectamente a nivel de sector, se calcula utilizando las matrices de insumo-producto a través de la siguiente
expresion: VS = uAM(I — AP)-!, donde u es un vector unitario de 1xn, AM es la matriz de coeficientes importados
de nxn, I es la matriz identidad y AP es la matriz de coeficientes domésticos de nxn. Para mayor detalles, véase
Hummels et al. (2001).
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un contenido de insumos intermedios importados igual al 38% del valor exportado.
Sin embargo, hay sectores en los que esta cifra es considerablemente mayor. El sec-
tor de equipo de computo, comunicacién y medicién (s16) presenta un contenido
importado en sus exportaciones igual al 73%, lo cual indica que la proporcién de
valor generado domésticamente apenas rebasa una cuarta parte del valor de los
productos exportados. En situacion similar se encuentran los sectores de accesorios
y aparatos eléctricos (s17) y de equipo de transporte (s18), en los que cerca del 50%
del valor de las exportaciones es de origen importado.

Para los sectores de construccién (s4), servicios de educacidn, salud y asis-
tencia social (s26), alojamiento, alimentos y otros (s27) y gobierno y otros (s28),
el indicador de especializacién vertical es igual a cero debido a que el valor de sus
exportaciones fue cero. Por ultimo, los sectores en los que el aumento en la pene-
tracion de las importaciones intermedias fue mayor son estos: derivados del petré-
leo y carbo6n (s9), industria quimica (s10), muebles y otras manufacturas (s19) y
transporte, correo y almacenamiento (s21). Esta tendencia generalizada de mayor
uso de insumos intermedios importados podria sugerir un cambio en la estructura
de la produccioén, debido a la fractura de cadenas de produccién domésticas y a la
sustitucion de insumos intermedios domésticos por insumos importados.

METODOLOGIA

Para observar y analizar el cambio en la estructura de la produccién en México,
asi como el efecto de la penetracidn de las importaciones intermedias, se utiliza la
metodologia de matrices del producto multiplicador (MPM), basada en los enca-
denamientos productivos, al igual que el método de extraccion hipotética (MEH).

En el modelo de insumo-producto los sectores mantienen relaciones de oferta
y demanda con el resto del aparato productivo. Cada sector simultdneamente juega
el rol de comprador de producciéon de otras industrias e insumos primarios, y de
vendedor de su produccion a otras industrias y demandantes finales. La existencia
de estos encadenamientos intersectoriales implica que, aunque el sector i no com-
pre directamente productos del sector k, puede hacerlo indirectamente a través de
otros sectores que usan el producto del sector k en su proceso de produccién; por
ello, es relevante tomar en cuenta los encadenamientos directos e indirectos entre
sectores. Si un sector incrementa su produccién, por un lado, aumenta la demanda de
insumos intermedios abastecidos por el resto de sectores y, por otro, la produccién
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adicional conduce a proveer de insumos al resto del aparato productivo. Estas rela-
ciones se miden mediante los encadenamientos productivos hacia delante y hacia
atras (Rasmussen, 1956; Hirschman, 1958).

En especifico, cuando la industria i desea incrementar su produccion, deman-
da mas insumos intermedios de si misma y de otros sectores. El resto de sectores
deberan producir mas para satisfacer la demanda adicional del sector i, y a su vez
incrementaran su demanda de insumos intermedios, y asi sucesivamente. Como la
produccién de los otros sectores entra directa e indirectamente al sector i, estos
encadenamientos llevan el nombre de encadenamientos hacia atras (BL) y se con-
siguen de la matriz inversa de Leontief.

Sea A= {ai].} = XU/X]. la matriz de requerimientos directos, donde XU- es el valor
de la produccion que el sector i le vende al sector j y donde X es el valor bruto de
la produccion del sector j. Entonces, la matriz de requerimientos totales, también
conocida como matriz de Leontief, se expresa como L = {IU.} = (I - A)}, en tanto los
encadenamientos hacia atras (BL) se obtienen de Rasmussen (1956):

 Q—
; Zizllij /

BL =5 =5 [
?Zizlz‘/:]lﬁ' ;V

Donde L, = 2?:1117 es la suma de las filas de la columna j de la matriz de reque-
rimientos totales, v = Zr,-lﬂz?ﬂ 1 es el factor de intensidad global y n es el nimero de
sectores. Si BL, > 1, el cambio unitario en la demanda final del sector j generara un

incremento superior a la media en la actividad de la economia.

Ahora, desde la perspectiva del sector i como vendedor de su producto a otras
industrias, este provee directamente su producto a todos los sectores que lo usan
como insumo intermedio en su proceso de produccion, y a través de las ventas de
estos ultimos pasa indirectamente a otros sectores. Los vinculos directos e indirectos
de un sector en su rol de vendedor de insumos intermedios se denominan encade-
namientos hacia delante. De manera similar, los encadenamientos hacia delante se
obtienen a partir de Rasmussen (1956):

I <
; z_/:ll!/ [l

FL. = = 2]

i a 1 n n 1
e 2i:12j:1llj " v
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Donde [ = le liyv= le Z; . Por su parte, si FL,> 1, el incremento unitario
en la demanda final de otros sectores ocasiona un incremento mayor a la media en
la actividad del sector i. Adicionalmente, Chenery y Watanabe (1958) establecen
criterios metodologicos y empiricos para identificar los sectores clave de una eco-
nomia (Tabla 1). La busqueda de los sectores clave se basa en el supuesto de que
algunas actividades tienen potencial para generar mayor crecimiento, y a través de
sus encadenamientos hacia delante y hacia atras estimulan el desempefio del resto
de la economia (Nazara et al., 2003).

Tabla 1.
Clasificacion de sectores por sus relaciones con otros sectores
Valor del BL . .
Valor del FL BL < Media de BL BL > Media de BL
FL < Media de FL Sectores independientes Sectores de arrastre
FL > Media de FL Sectores base Sectores clave

Fuente: elaboracion de la autora.

La matriz del producto multiplicador (MPM) es una herramienta que permite
apreciar visualmente los cambios en la estructura de produccion; su construccion
se basa en los indicadores de encadenamientos hacia delante y hacia atras, con la
diferencia de que refleja los efectos de ambos encadenamientos y proporciona en un
solo indicador larelacidon de un sector con el resto de sectores (Guo y Planting, 2000).
Siguiendo la notacién anterior, para una economia con tres sectores, la matriz MPM,
M, se definiria como se muestra a continuacidén (Sonis, Hewings y Guo, 1996, 1997):

I
1 1"

Mz{mij}z;”li. 1.j||=; 5 (1., 1., 1) I3
..

Con n sectores, la magnitud de la matriz M seria de nxn. Como la matriz MPM
ofrece una medida cuantitativa de las relaciones entre sectores, estos pueden reor-
ganizarse jerarquicamente segtn la magnitud de sus encadenamientos hacia delante
y hacia atras. El resultado es una representacidn grafica de las relaciones intersec-
toriales llamada paisaje econdmico o economic landscape, que releva las relaciones
estructurales de los sectores a partir de sus encadenamientos hacia delante y hacia
atras. Esto permite visualizar la estructura econémica de un pais en un periodo
determinado y su evolucidn en el tiempo.
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Con lafinalidad de observar los cambios en la estructura productiva de México
e identificar las transformaciones en los vinculos intersectoriales ocasionados por
la penetracién de las importaciones intermedias, se determinaran las matrices MPM
para las estructuras de produccidn total y doméstica. Las transacciones intermedias
de la matriz de insumo-producto total incluyen el consumo sectorial de bienes y
servicios sin considerar su origen, ya sea doméstico o extranjero. Por ello, los en-
cadenamientos obtenidos de estas matrices tienden a sobreestimar los impactos
en la produccion doméstica derivados de incrementos en la demanda final, ya que
incluyen los efectos en los insumos de origen extranjero. La parte suministrada por
importaciones puede asociarse a una pérdida de encadenamientos productivos, por
cuanto sustituyen a los insumos domeésticos.

Con el analisis de insumo-producto, el impacto de la penetracién de las im-
portaciones puede visualizarse mediante el uso separado de las matrices de insu-
mo-producto total y doméstica. La matriz total de coeficientes de requerimientos
directos A se puede descomponer en A = A4 + A", donde A¢ es la matriz doméstica de
coeficientes directos y A™ es la matriz de coeficientes directos de bienes importados.
De esta forma, la matriz de requerimientos totales de bienes domésticos se expresa
como L= (I- A%y, por tanto, la matriz de penetracion de las importaciones inter-
medias resulta de la ecuacion [4]:

P=(L'-1) [4]

Las matrices de productos de multiplicadores (MPM) se consolidaron para
las matrices de requerimientos totales doméstica (L% y total (L) de los afios 2003
y 2013, y por diferencia se obtuvo la matriz de penetracién de las importaciones
intermedias (P) (Guo y Planting, 2000). Los resultados permitieron representar
las relaciones intersectoriales en la economia doméstica, total y de importaciones
intermedias en cada afio.

Por su parte, el método de extraccion hipotética (MEH) es utilizada para estimar
la importancia de una industria en la economia, cuantificando qué tanto disminuye
la produccién total de una economia si un sector en particular desapareciera (Miller
y Blair, 2009). La diferencia entre la produccién total antes y después de la extrac-
cién refleja los encadenamientos del sector con el resto de la economia y, por ende,
su importancia. Este método también puede utilizarse para medir la dependencia
sectorial de una economia a las importaciones intermedias.
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El MEH consiste en cambiar, en la matriz de coeficientes técnicos 4, las entra-
das de la fila y columna del sector i por ceros, incluyendo a la demanda final.* Como
resultado se obtiene una matriz de coeficientes técnicos A y un vector de demanda
final f que contemplan la extraccién del sector i. Por lo tanto, la produccién total
asociada a este ejercicio se define comox = Lf, donde L = (I - ).

En ese sentido, para cuantificar la penetracion de las importaciones intermedias,
se estimo la reduccion en la produccion total de las estructuras de produccidn total y
domeéstica causada por la extraccion hipotética de cada sector de actividad econémica.
Por ejemplo, parala estructura de total, la reduccion en la produccién total esta dada por
la ecuacion [5], mientras que para la estructura domeéstica se define porla ecuacién [6]:

x-x=Lf-Lf [5]
x4-x= Lifd - [ifd [6]

La diferencia entre la reduccién en la produccién total de la estructura total y
doméstica (P) reflejala penetracion de las importaciones intermedias (ecuacidn [7]):

P=(X-x)-(¥-x) [7]

Los resultados de las ecuaciones [5], [6] y [7] pueden expresarse como por-
centaje de la produccioén, al dividir la variacién en esta entre la produccion total
original (antes de la extraccién).

CAMBIO ESTRUCTURAL EN MEXICO Y EL ROL DE LAS
IMPORTACIONES INTERMEDIAS

Los resultados de la clasificacién de los sectores segin su capacidad de arrastre e
impulso* en la economia se muestran en la Tabla 2. De la aplicacion de la metodologia
de Rasmussen (1956) se obtuvo que en el 2003 y el 2013 los sectores clave para la
economia total son la industria quimica (s10), la industria metalica basica (s13) y
equipo de cdmputo, comunicacién y medicion (s16); sin embargo, parala economia
doméstica los sectores clave son generacion y distribucion de energia eléctrica, agua
y gas (s3), derivados del petréleo y el carbdn (s9), la industria quimica (s10) y la

3 Dietzenbacher y Lahr (2013) aseguran que la extraccién parcial de una industria puede ser igual de ttil como
novedosa para analizar fenémenos econémicos. No obstante, este trabajo utiliza el método original para destacar
la penetracién de las importaciones intermedias y su importancia en la produccién total.

4 De arrastre: cuando BL es mayor a la media. De impulso: cuando FL es mayor a la media.
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industria metalica basica (s13). Un incremento en la demanda final de estos sectores

genera un efecto en el resto de sectores por encima de la media.

Tabla 2.

Encadenamientos de los sectores en la economia total doméstica, 2003y 2013

Sector

1. Actividades primarias

2. Mineria

3. Energia eléctrica, agua y gas

4. Construccién

5. Alimentos, bebidas y tabaco

6. Textiles, prendas de vestir

7. Madera

8. Papel, impresion y conexas

9. Derivados del petrdleo y el carbén
10. Industria quimica

11. Plastico y hule

12. Minerales no metélicos

13. Metalicas basicas

14. Productos metalicos

15. Maquinaria y equipo

16. Equipo de computo y comunicacién
17. Accesorios y aparatos eléctricos
18. Equipo de transporte

19. Muebles y otras manufacturas
20. Comercio

21. Transporte, correo y almacén

22. Informacién en medios masivos
23. Servicios financieros

24. Servicios inmobiliarios

25. Servicios profesionales

26. Educacion, salud y asistencia social
27. Alojamiento, alimentos y otros
28. Gobierno y otros

1 clave

Fuente: elaboracion de la autora.

Economia total

2003 2013
BL FL BL FL
0,85 0,95 0,82 0,91
0,67 1,72 0,68 1,89
1,09 0,95 1,01 0,94
0,98 0,57 0,88 0,57
1,04 0,70 1,00 0,73
1,19 1,01 1,08 0,79
1,00 0,66 1,02 0,63
1,17 0,98 1,25 0,97
1,12 0,87 1,35 1,66
1,10 1,78 1,13 2,11
1,21 0,95 1,23 0,79
0,92 0,67 1,10 0,64
1,11 1,55 1,10 1,36
1,18 0,82 1,20 0,86
1,20 0,68 1,00 0,76
1,71 1,59 1,66 1,72
1,39 1,01 1,22 0,80
1,28 0,93 1,40 1,03
1,18 0,60 1,40 0,69
0,73 1,86 0,63 1,89
0,82 1,08 0,92 0,87
0,84 0,79 0,88 0,67
0,81 0,92 0,72 0,73
0,58 0,94 0,53 0,74
0,74 1,65 0,66 1,66
0,64 0,50 0,66 0,47
0,74 0,58 0,78 0,55
0,72 0,68 0,71 0,57
I:I Arrastre

[ 1 Base

Economia doméstica

2003
BL FL
0,99 1,11
0,83 1,80
1,22 1,13
1,10 0,75
1,20 0,87
0,98 0,83
1,17 0,78
1,11 0,92
1,36 1,02
1,21 1,26
1,03 0,78
1,04 0,80
1,17 1,20
1,06 0,75
0,98 0,70
0,78 0,70
0,91 0,68
0,96 0,78
0,94 0,70
0,86 1,98
0,95 1,24
0,96 0,96
0,99 1,07
0,74 1,12
0,87 1,83
0,79 0,67
0,92 0,74
0,87 0,85

2013
BL FL
0,98 1,14
0,83 1,79
1,11 1,16
1,00 0,79
1,17 0,91
1,09 0,82
1,19 0,78
1,16 0,95
1,17 1,33
1,10 1,30
1,04 0,78
1,26 0,83
1,17 1,16
1,16 0,81
0,96 0,69
0,76 0,68
1,00 0,70
1,02 0,78
0,96 0,71
0,82 2,04
0,98 1,06
0,92 0,88
0,94 0,88
0,72 0,96
0,84 1,87
0,83 0,67
0,95 0,76
0,87 0,77

I:I Independiente
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Existen bastantes sectores de arrastre en la economia y se caracterizan por
pertenecer al sector secundario. Son sectores cuya demanda de insumos es pequefia,
pero su produccién es importante para abastecer de insumos a otros sectores. Por
su parte, los sectores impulsores o base en su mayoria pertenecen al sector tercia-
rio, con excepcion de la mineria y las actividades primarias; muestran un consumo
intermedio elevado, mientras que su oferta de productos va principalmente a los
consumidores finales (Tabla 2). Por ultimo, los sectores independientes consumen
una cantidad poco significativa de insumos y dedican sus productos a satisfacer la
demanda final (Fuentes y Sastré, 2001).

A partir de las matrices del producto multiplicador, se obtienen landscapes
que representan los encadenamientos hacia delante y hacia atras de los sectores
econémicos. Con la finalidad de visualizar los cambios en las relaciones intersecto-
riales, se mantiene el orden jerarquico sectorial del periodo inicial, es decir, del 2003.

Las alturas relativas y formas de los landscapes derivados de las matrices MPM
dependen del grado de los encadenamientos en la economia. Un landscape plano
indica que todos los sectores tienen el mismo grado de interrelacién. Un landscape
bajo sefala que los encadenamientos entre sectores son débiles. Por el contrario,
cuando los encadenamientos varian entre sectores, se observara un landscape de
diferentes alturas, donde la barra mas alta denota que la relacion entre los sectores
en cuestion es mas fuerte (Sonis et al., 1997).

Tras un ordenamiento jerarquico de los encadenamientos, el cuadrante no-
roeste de la grafica presenta la elevacion mas alta, y desde alli la intensidad de las
relaciones entre sectores comienza a decrecer hasta llegar a la primera celda, donde
las relaciones son mas débiles. El ejercicio se realizé para México en los afios 2003
y 2013. En la Figura 3 se evidencia el cambio en la estructura de la produccion total
entre estos dos afios.

Para el 2003, en el fondo de la figura se ubican los sectores con los encadena-
mientos hacia delante y hacia atrds mas altos. Se observa que la relacién intersecto-
rial mas importante se da entre los sectores de equipo de computo, comunicacién y
medicion (s16) y comercio (s20). En este mismo afio el sector de equipo de computo
y comunicacion (s16) tuvo los encadenamientos hacia atrds mas elevados, lo cual
significa que cuando su nivel de produccidn aumenta, la produccion de los sectores
que lo abastecen también se incrementa de manera significativa. Por su parte, el
comercio (s20) muestra los encadenamientos hacia delante mas elevados, lo que
significa que impulsa al resto de la economia. Para este afio también se observa un
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escalon que divide a la gréfica en dos secciones del lado de los encadenamientos
hacia delante. La diferencia entre ellas es, en promedio, de 0,05 unidades, porlo que,
de los 28 sectores, solo 6 tienen encadenamientos hacia delante muy relevantes.

Los sectores que en el 2003 fueron mas importantes para la economia mexi-
cana, desde la perspectiva de los encadenamientos hacia atras, fueron todos de la
industria manufacturera: equipo de computo y comunicacion (s16), accesorios y
aparatos eléctricos (s17), equipo de transporte (s18), industria del plastico y hule
(s11) y maquinariay equipo (s15). Por el lado de los encadenamientos hacia delante,
los sectores relevantes son comercio (s20), industria quimica (s10), mineria (s2),
servicios profesionales (s25) y equipo de computo (s16).

Para el 2013 el rango de las columnas aumentd; los multiplicadores de la
seccion alta se incrementaron aiin mas, mientras que los de la seccién baja cayeron.
Larelacion intersectorial mas relevante en el 2013 se dio entre el sector de equipo de
computaciéon y comunicacién (s16) y la industria quimica (s10). El sector comercio
(s20) ocupd el segundo lugar de los encadenamientos hacia delante. Asimismo, es
evidente que la division entre las secciones alta y baja de los encadenamientos ha-
cia delante se acentud. Ademas, el sector de derivados del petroéleo y el carbén (s9)
duplicé el valor de sus encadenamientos hacia delante; de hecho, si se reordenara
la Figura 3 segun las jerarquias de 2013, este sector ocuparia la cuarta posicion de
los encadenamientos hacia atras y la quinta de los encadenamientos hacia delante.
Ciertamente, es el sector que mas ha cobrado relevancia en la economia total.

Las matrices del producto multiplicador (MPM) para la estructura productiva
doméstica del 2003 y el 2013 se presentan en la Figura 4. La estructura doméstica
dela produccién evidencia las interacciones entre sectores que ofrecen y demandan
bienes nacionales. La diferencia entre la estructura doméstica y total reside en que
la primera excluye las relaciones de oferta y demanda de bienes intermedios impor-
tados entre sectores, mientras que la segunda las incluye.

La Figura 4 muestra que las relaciones domésticas entre los sectores son, en
general, mas débiles que las relaciones totales, y esto se explica porque las barras
de los landscapes son de menor rango en la estructura doméstica que en la total.
Por otro lado, los sectores con los encadenamientos mas fuertes hacia atras difieren
respecto de los de la estructura total, mientras que los sectores con los encadena-
mientos mas fuertes hacia delante en su mayoria son los mismos. En el 2003 la
relacién intersectorial mas importante se observé entre los sectores de derivados
del petroleo y el carbén (s9) y comercio (s20).
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Figura 3.

Landscapes de la economia total, 2003y 2013
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Nota: en el eje x se muestran los 28 subsectores de la actividad econ6mica en orden descendente,
segln sus encadenamientos hacia delante. En el eje y se hace 1o mismo para los encadenamientos
hacia atras. El eje z representa el valor del multiplicador (MPM) para cada relacién intersectorial.

Fuente: estimacién de la autora con datos de las matrices de insumo-producto (INEGI, 2003, 2013).
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En el mismo afio los sectores con los encadenamientos hacia atrds mas altos
y que arrastran en gran medida al aparato productivo doméstico son: derivados del
petroleoy el carbdn (s9), generacion, transmisién y distribucion de energia eléctrica,
aguay gas (s3), industria quimica (s10), industria de alimentos, bebidas y tabaco (s5)
e industrias metalicas basicas (s13). Comparando el ordenamiento jerarquico de
estos encadenamientos en las estructuras total y doméstica se puede notar que el
sector de equipo de computo y comunicacidn (s16) ocup6 la primera posicion en
la estructura total, pero la pentltima en la doméstica. Esto revela que los vinculos
de este sector con la estructura doméstica de producciéon son muy débiles, es decir,
tienen un efecto de arrastre interno muy bajo. En situacién similar se encuentran
los sectores de accesorios y aparatos eléctricos (s17), equipo de transporte (s18) y
magquinaria y equipo (s15).

En cuanto alos encadenamientos hacia delante, los sectores mas relevantes son
comercio (s20), servicios profesionales (s25), mineria (s2), industria quimica (s10) y
transporte, correo y almacenamiento (s21). Cuatro de estos sectores son los mismos
para la estructura total, lo cual sugiere que, en las relaciones de oferta, los sectores
que impulsan al aparato productivo en México se identifican claramente.

Para el 2013, con los encadenamientos hacia delante més altos, destacan los sec-
tores de productos a base de minerales no metalicos (s12), industria de lamadera (s7),
derivados del petroleo (s9), industria alimentaria (s5), industrias metalicas basicas
(s13) eindustria del papel (s8). Respecto alos encadenamientos hacia delante de 2013,
el orden de los sectores se mantuvo relativamente constante, sobresale el sector de
derivados del petréleo y el carbén (s9) en el rol de proveedor de insumos.

De la comparacion de los landscapes domésticos se pueden observar cambios
importantes en su forma; gran parte del landscape de 2013 es bajo y plano, lo que
sugiere relaciones intersectoriales de muy baja intensidad (Figura 4). En el 80% de
las relaciones entre sectores el indicador M tomé un valor cercano a 0,04 unidades,
es decir, cercano a cero, lo que significa que los vinculos entre la mayoria de sectores
son muy débiles.

Un factor que ha contribuido a la reduccién de los encadenamientos domésti-
cos entre sectores es la penetracion de las importaciones; por ello, asumiendo que
las importaciones no contienen producciéon doméstica,” un mayor uso de impor-
taciones no tendra efectos positivos en la produccién doméstica. En la Figura 5 se

5 De acuerdo con Wang, Weiy Zhu (2013), el valor agregado interno exportado puede regresar al pafs de origen
a través de las importaciones. Sin embargo, este indicador fue de 0,5% en México en el 2014.
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Figura 4.

Landscapes de la economia doméstica, 2003y 2013
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Nota: en el eje x se muestran los 28 subsectores de la actividad econémica en orden descendente,
segln sus encadenamientos hacia delante. En el eje y se hace 1o mismo para los encadenamientos
hacia atras. El eje z representa el valor del multiplicador (MPM) para cada relacién intersectorial.

Fuente: estimacién de la autora con datos de las matrices de insumo-producto (INEGI, 2003, 2013).
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representa la dependencia de la produccion a los bienes extranjeros y el impacto de
la penetracion de las importaciones intermedias en los encadenamientos productivos
domésticos. Para facilitar el andlisis, el landscape de las importaciones intermedias
sigue el ordenamiento jerarquico de la estructura de produccion total.

Tanto en el 2003 como en el 2013 las dos relaciones intersectoriales mas
importantes fueron, por un lado, entre el sector de equipo de computo, comu-
nicaciéon y medicién (s16) y la industria quimica (s10) y, por el otro, entre el de
equipo de computo (s16) consigo mismo. De esto se deduce que el sector de equipo
cémputo (s16) abastece de bienes importados a la industria quimica (s10), y que
el sector de computo (s16) requiere de un alto contenido de insumos importados
para su produccién provenientes del mismo sector.

Los sectores con los encadenamientos hacia atras mas elevados en la estructura
de las importaciones intermedias fueron el sector de equipo de computo y comu-
nicacion (s16) y derivados del petréleo y el carbon (s9). Estos sectores tienen altos
requerimientos de insumos importados para llevar a cabo su producciéon; cuando
su nivel de producciéon aumenta, las importaciones de los sectores proveedores de
insumos también aumentaran de manera significativa.

Para el mismo afio, los sectores que han cobrado relevancia en términos de
sus encadenamientos hacia delante son derivados del petrdleo y el carbén (s9), la
industria quimica (s10), industrias metdalicas basicas (s13), equipo de computo
y comunicacion (s16) y equipo de transporte (s18). Estos sectores abastecen de
bienes importados al resto de sectores. Sus importaciones son cruciales para que
otros sectores produzcan, y cuando los demds sectores aumentan su produccidn, las
importaciones intermedias de estos sectores tienden a aumentar. Ademas, es evidente
que los sectores en los que se ha intensificado la penetraciéon de importaciones inter-
medias pertenecen a la industria manufacturera. Esto quiere decir que las actividades
industriales se han vuelto mas dependientes a los insumos intermedios importados.

En resumen, los cambios en los landscapes de las importaciones interme-
dias del 2003 y el 2013 son notables. Primero, el rango que toman los indicadores
M aument6 en 0,05 unidades entre el 2003 y el 2013. Segundo, se observa que
los sectores menos dependientes de las importaciones intermedias son los de ser-
vicios (sectores del s20 al s28); por ello, una parte de la grafica muestra barras con
valores iguales a cero. Tercero, las relaciones intersectoriales de bienes importados
en los sectores manufactureros (sectores del s5 al s19) es cada vez mayor, por lo que
la altura de sus barras en el landscape del 2013 aumento.
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Figura 5.

Landscapes de la estructura de importaciones intermedias, 2003y 2013
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Nota: en el eje x se muestran los 28 subsectores de la actividad econ6mica en orden descendente,
segun sus encadenamientos hacia delante. En el eje y se hace 1o mismo para los encadenamientos
hacia atras. El eje z representa el valor del multiplicador (MPM) para cada relacién intersectorial.

Fuente: estimacién de la autora con datos de las matrices de insumo-producto (INEGI, 2003, 2013).
Este analisis también permite identificar los sectores cuyos beneficios por
la produccion son exportados a otros paises, y los sectores que tienen mayor po-

tencial de impacto en la economia nacional. Incrementos en el nivel de produccién
de los sectores equipo de computo y comunicacién (s16), accesorios y aparatos
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eléctricos (s17), equipo de transporte (s18) y maquinaria y equipo (s15) generan
un aumento en el nivel de ingreso nacional, pero sobre todo en el nivel de ingreso
extranjero, ya que de manera directa e indirecta incrementan el nivel de produccion
de sectores proveedores de insumos de otros paises.

En cambio, incrementos en la produccion de los sectores de productos a
base de minerales no metalicos (s12), industria de la madera (s7), derivados del
petroleo (s9), industria alimentaria (s5), industrias metalicas basicas (s13) e indus-
tria del papel (s8) generan un aumento significativo en el nivel de ingreso nacional,
porque de manera directa e indirecta incrementan la producciéon doméstica.

Finalmente, en la Tabla 3 se presentan los resultados del ejercicio de extrac-
cién hipotética, que corroboran los hallazgos descritos. Se muestra alli la reduccién
porcentual en la produccién total como resultado de la eliminacién de cada sector
en la estructura total y en la doméstica. Cuando la diferencia como porcentaje de la
produccidn de estos resultados es relativamente alta, significa que el sector extraido
es altamente dependiente de las importaciones intermedias, porque su desaparicion
tiene un efecto mucho mayor en la estructura total que en la doméstica. Los sectores
en esta situacion se encuentran menos articulados a la estructura doméstica.

Por el contrario, cuando la diferencia como porcentaje de la produccién es
relativamente baja, indica que el sector eliminado depende en menor medida de las
importaciones intermedias, ya que la reduccion en la produccién de ambas estruc-
turas es similar. Esto se debe a que el sector en cuestion tiene una estructura basada
en las relaciones domésticas de produccidn.

Parael 2003 se obtiene que los sectores mas importantes son construccion (s4),
industriaalimentaria (s5), comercio (s20) y transporte, correo y almacenamiento (s21),
en el sentido de que su extraccién llevaria a una contraccién de la produccién total ma-
yor al 10%, tanto en la estructura total como en la doméstica. Para el 2013 los sectores
mas relevantes son los mismos e incluyen al sector de equipo de transporte (s18).

Los resultados indican que la eliminacidn total de los sectores de equipo de
cdmputo y comunicacion (s16), accesorios y aparatos eléctricos (s17) y equipo de
transporte (s18) genera una caida relativamente mayor en la estructura total que
en la doméstica (Tabla 3), lo que significa que son sectores que dependen en mayor
medida de las importaciones intermedias para llevar a cabo su produccién y que su
nivel de articulacion con la economia doméstica es menor. En el 2003, la elimina-
cién de estos sectores representd una caida en la produccidn total por concepto de
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importaciones intermedias, igual a 2,11%, 1,18% y 3,03 %, respectivamente; y en
el 2013, la caida fue de 1,63%, 1,46% y 4,47 %. En el caso del sector de equipo de
transporte (s18), una tercera parte de la caida en la produccion total por la extraccion
del sector se debe ala eliminacién de sus importaciones intermedias, que de manera
directa e indirecta tienen un efecto reductor considerable en la produccién total.

Por el contrario, se observa que la diferencia en la reduccién de la produc-
cidn total entre la estructura total y doméstica de sectores como el de madera (s7),
papel (s8), minerales no metalicos (s12), servicios financieros (s23) y servicios
inmobiliarios (s18) es considerablemente menor y muy cercana a cero, tanto en
el ejercicio del 2003 como en el del 2013. El grado de interconexion con el resto
del apartado productivo de estos sectores es muy similar en las estructuras total y
doméstica, lo que a su vez indica que tienen baja dependencia a las importaciones
intermedias.

Por lo tanto, la creciente participacion de las importaciones intermedias en
la produccion tiene un efecto dual sobre la estructura productiva de México. Por
un lado, se observa la creacion de nuevos vinculos con industrias de otros paises a
través de la participacién activa de la economia mexicana en cadenas globales de
produccion de los sectores de equipo de computo y comunicacién (s16), accesorios y
aparatos eléctricos (s17) y equipo de transporte (s18), que evidentemente dependen
de manera significativa de las importaciones intermedias, pero que como resultado
han ganado cierto grado de eficiencia y especializacion productiva. Por otro lado, y
en sincronia con los hallazgos de Fujii-Gambero y Cervantes (2013), estos sectores
se aprecian cada vez menos conectados a la estructura de produccién doméstica.

Respecto a la industria automotriz en México, contenida en el sector de equipo
de transporte (s18), hay una cantidad importante de trabajos que sugieren que es la
industria mas integrada globalmente debido a su proximidad con los Estados Unidos,
a los privilegios arancelarios para comerciar con Estados Unidos y Canada y a las
ventajas que les confieren los bajos costos laborales (Mendoza, 2011; Covarrubias,
2019; Chiquiar y Tobal, 2019). No obstante, también hay evidencia que muestra
que las ganancias por las exportaciones del sector, en términos de empleo, son
cada vez menores por unidad de exportaciéon (Murillo-Villanueva, Puchet-Anyul y
Fujii-Gambero, 2018).

Este trabajo también brinda informacion relevante sobre el patrén de integra-
cidn de proveedurialocal, en el sentido de que los sectores de mineria (s2), industria
quimica (s10), metalicas basicas (s13), comercio (20) y servicios profesionales (s25)
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Tabla 3.
Reduccién porcentual en la produccién total por la extraccién hipotética de cada sector,
2003y 2013
2003 2013
SEE Estructura Estructura . ._|Estructura Estructura .. .
total domeéstica RIS SIS total doméstica RICERS

1. Actividades primarias -5,11 -4,61 -0,50 -4,56 -3,90 -0,66
2. Mineria -5,70 -5,35 -0,35 -7,38 -6,47 -0,92
3. Energia eléctrica, agua y gas -3,60 -3,05 -0,55 -3,35 -2,60 -0,75
4. Construcci6on -14,42 -12,19 -2,23 -13,30 -10,70 -2,60
5. Alimentos, bebidas y tabaco -13,87 -12,27 -1,61 -12,88 -11,04 -1,84
6. Textiles, prendas de vestir -3,26 -2,68 -0,58 -2,07 -1,67 -0,40
7. Madera -0,58 -0,53 -0,05 -0,45 -0,39 -0,07
8, Papel, impresion y conexas -1,65 -1,38 -0,27 -1.54 -1,21 -0,33
9. Derivados del petroleo y el carbén -4,31 -3,93 -0,38 -6,56 -5,96 -0,59
10. Industria quimica -5.33 -5,01 -0,32 -5,22 -4,68 -0,54
11. Plastico y hule -2,21 -1,50 -0,71 -2,45 -1,53 -0,92
12, Minerales no metalicos -2,25 -1,93 -0,32 -1,74 -1,42 -0,33
13, Metélicas basicas -2,76 -2,48 -0,28 -3,82 -3,28 -0,54
14, Productos metélicos -2,04 -1,48 -0,56 -2,59 -1,92 -0,68
15, Maquinaria y equipo -1,49 -0,98 -0,51 -2,36 -1,46 -0,90
16, Equipo de computo y comunicacién -6,27 -4,16 -2,11 -5,62 -3,99 -1,63
17, Accesorios y aparatos eléctricos -3,10 -1,91 -1,18 -3,29 -1,84 -1,46
18, Equipo de transporte -9,74 -6,71 -3,03 -14,40 -9,93 -4,47
19, Muebles y otras manufacturas -2,24 -1,39 -0,85 -2,50 -1,56 -0,93
20, Comercio -16,73 -14,88 -1,85 -16,20 -14,81 -1,39
21, Transporte, correo y almacén -10,73 -9,41 -1,32 -11,47 -8,70 -2,77
22, Informacién en medios masivos -3,98 -3,45 -0,53 -3,54 -2,62 -0,92
23, Servicios financieros -3,53 -3,29 -0,24 -4,41 -4,19 -0,22
24, Servicios inmobiliarios -8,21 -7,94 -0,28 -8,12 -7,81 -0,31
25, Servicios profesionales -7,17 -6,41 -0,76 -5,95 -5,34 -0,62
26, Educacion, salud y asistencia social -7,42 -6,88 -0,54 -6,80 -5,98 -0,82
27, Alojamiento, alimentos y otros -3,84 -3,58 -0,25 -3,82 -3,28 -0,54
28, Gobierno y otros -8,18 -7,40 -0,78 -7,71 -6,71 -1,00

|:| Alta dependencia a las importaciones I:I Baja dependencia a las importaciones
Fuente: elaboracion de la autora.
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son los principales abastecedores de insumos para la produccién sectorial. Estos
resultados dejan ver otras posibilidades de produccion y participacion en las cade-
nas globales de valor basadas en la produccién minera (s2) y en el procesamiento
de metales basicos (s13), sobre todo en paises con relativa abundancia de recursos
naturales (Katz y Pietrobelli, 2018).

CONCLUSIONES

Este articulo muestra que algunos sectores manufactureros son altamente de-
pendientes de insumos intermedios importados, lo que ha ocasionado la pérdida
de encadenamientos en el interior de la economia y que cuestiona su capacidad
para impulsar y arrastrar a la economia nacional. Los resultados ponen en eviden-
cia que laintensidad de las relaciones domésticas es considerablemente menor que
la de las relaciones totales, que los sectores que arrastran a la economia total no son
los mismos que en la economia doméstica, y que los sectores importantes para la
estructura de produccién total no lo son para la estructura doméstica.

Lo anterior revela la existencia de dos estructuras de produccién distintas y
la desarticulacion de algunos sectores con las actividades domésticas. Dentro de las
pocas caracteristicas que comparten ambas estructuras de produccion se encuentra
que los sectores que impulsan a la economia mexicana, es decir, con los encadena-
mientos hacia delante mas significativos, son los mismos tanto en la estructura de
produccién total como en la doméstica, y entre ellos se encuentran el sector servicios
(s20), mineria (s2), industria quimica (s10) y servicios profesionales (s25). Ademas,
es evidente que en los sectores con mayor poder de arrastre, en aquellos con altos
encadenamientos hacia atras predominan las actividades industriales, aunque estos
difieren dependiendo de la estructura que se examine.

Elandlisis permitié identificar dos tipos de sectores. El primero requiere de un
alto contenido de insumos intermedios importados para llevar a cabo su produccion,
por lo que los efectos derivados de un incremento en su nivel de produccién son
exportados a otros paises, dejando un efecto menor en la produccién nacional; en
este tipo de sector se encuentran el de equipo de cdmputo y comunicacion (s16),
accesorios y aparatos eléctricos (s17) y equipo de transporte (s18). El segundo tipo
tiene mayor capacidad de arrastre y de generacién de valor doméstico debido a que
mantiene relaciones de alta intensidad con otros sectores de la estructura doméstica;
en esta categoria se ubican los sectores de derivados del petroéleo y el carbon (s9),
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industria quimica (s10), industria de alimentos, bebidas y tabaco (s5) e industria
metalica basica (s13).

Los resultados igualmente revelan la importancia de la eliminacién de las im-
portaciones intermedias en los sectores mas propensos a importar, y que en algunos
casos resulta en una caida de la produccién total cercana al 5%. En ese sentido, este
trabajo aporta informacidn valiosa para la formulaciéon de una politica industrial que
favorezca la participacién en las cadenas globales de produccion de los sectores con
fuertes interconexiones con el apartado productivo doméstico, como el sector de
mineria (s2) y metalicas basicas (s13), que pueden impulsar de manera significativa
al resto de los sectores manufactureros.

Futuras extensiones de este trabajo comprenden el andlisis de la dindmica
exportadora y su relacion con las estructuras de producciéon doméstica y total, asi
como el estudio del destino de la produccién en los componentes de la demanda
final y sus efectos en la estructura sectorial.
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